                            X  научно-практическая 

конференция-фестиваль  молодежи и школьников

«Наука. Творчество. Развитие».

Любимый город краше.

Организация торговли квасом  и артезианской

водой на территории г. Новочебоксарска.

Разработала: Равилова Лия

                            11 Б класс

Руководитель: Дружинин Константин 

                               Александрович

                               Учитель экономики МОУ СОШ № 14

                                     2006 – 2007 г.

                               ПЛАН

1. Резюме
   Актуальность работы

    Цель

    Задачи

2. Маркетинговое исследование
    Изучение покупательского спроса

    Анкета изучения покупательского спроса

    Характеристика продукции

    Спрос и рынок сбыта
3. Расположение мест по продажи кваса и воды

4. Конструкция стационарного киоска по продаже кваса и воды

5. Расчет себестоимости изготовления стационарного киоска

6. Финансовый план (Приложение 1)
7. Расчет точки окупаемости

8. План маркетинга
9. Результаты работы

Список используемой литературы

                   Приложение
Расчёт себестоимости продажи кваса и воды

                                       РЕЗЮМЕ
    Квас считается национальным напитком нашего народа. На территории города Новочебоксарска этим летом располагалось 6 - 7 бочек по продаже кваса. Кроме этого на территории города имеются 4 стационарных места по продаже кваса в разлив. Администрация города считает, что продажа кваса в бочках не украшает «лицо» города, продажа в розлив из бочек для  города, претендующего на  чистый город Поволжья, считается не красивым. Хотя летом этого года и было принято решение накрыть бочки с квасом тентом, но это не является решением проблемы. Эта проблема на данный момент остаётся неразрешённой, администрация города принимает предложения от заинтересованных лиц на варианты оборудования  мест по продаже кваса в разлив.

                            АКТУАЛЬНОСТЬ РАБОТЫ


В жаркое время года необходимость в охладительных напитках у населения возрастает. Вариантом решения обеспеченности жителей города является продажа кваса в розлив. Квас - национальный напиток, который по вкусу разным слоям населения. Таким образом, запрещать продажу кваса на улицах города, в местах наибольшего спроса я считаю решением не верным. Квас является товаром сезонным, поэтому вкладывать средства в организацию стационарной продажи мелкому предпринимателю не выгодно. Таким образом, перед городской администрацией стоит задача, как привлечь среднего и мелкого предпринимателя к решению этого вопроса и сохранить привлекательность города.

                              ЦЕЛЬ РАБОТЫ

Предложить вариант привлекательности для малого и среднего бизнеса организации продажи кваса на улицах нашего города.

                                               ЗАДАЧИ
 1.  Провести маркетинговое исследование с целью определить количество              
желающих приобрести такой напиток, как квас.

 2.  Предложить варианты заинтересованности предпринимателей  при 
привлечении их средств для оборудования мест торговли квасом.

 3. Определить оптимальные места расположения точек по продаже кваса.

 4. Разработать стационарный киоск по продаже кваса, который бы был 
украшением города.

 5. Дать экономическую оценку принятого решения.

        МАРКЕТИНГОВОЕ ИССЛЕДОВАНИЕ

       Изучение покупательского спроса
1. Хотите ли вы, чтобы в вашем городе продавался квас?

     а) да

     б) нет

     в) все равно

2. Продажу, какого товара помимо кваса вы предлагаете организовать?

     а) табачные

     б) Вода

     в) Свой вариант

3. Считаете ли вы, что бочки с квасом ухудшают внешний облик города?

     а) да

     б) нет

     в) не обращал (а) внимание

4. Вы хотите, чтобы квас продавался

     а) в бочках

     б) в специальных киосках

     в) в магазинах

5. Какую бы вы хотели покупать воду в киосках?

     а) минеральную

     б) простую

     в) артезианскую

6. В каких районах города вы бы предложили разместить специальные киоски под квас и артезианскую воду?

     а) Недалеко от остановок

     б) У магазинов

     в) Все равно

7. Делая покупку, вы испытываете необходимость в этом товаре

     а) на момент совершения покупки

     б) всегда

8. Совершая покупку, вы предпочитаете

     а) купить дорогой, но красиво упакованный, расфасованный товар

     б) Дешевый товар, неважно, как выглядит, лишь бы отвечал санитарным нормам

9. Какие критерии вы считаете наиболее значимыми при покупке?

     а) эстетичность внешнего вида товара

     б) культура обслуживания

     в) доступность в цене

10. Ваш самый высокий аргумент при покупке?
      Анкета изучения покупательского спроса                                                                                                                                                                                                            
                                                                                                                                         Таблица 1
	Группы опроса
	                                 Номер вопроса

	
	  1
	  2
	  3
	  4
	  5
	  6
	  7
	  8
	  9
	  10

	   Школьники
	   а
	  б
	  в
	в
	б
	б
	а
	б
	в
	*

	Студенты


	   в
	  а
	  а
	б
	б
	б
	а
	б
	в
	*

	      Рабочие


	   а
	  б
	  б
	б
	а
	а
	а
	а
	а
	*

	   Служащие


	   а
	  а
	  а 
	б
	в
	а
	а
	а
	а
	*

	  Пенсионеры


	   а
	  б
	  а
	а
	в
	б
	б
	б
	б
	*


*Основными аргументами при покупке у всех опрашиваемых групп стало: 
· Качество                         
· Доступность в цене
· Культура обслуживания

Вывод: анкетирование население Новочебоксарска помогло выяснить, что независимо от социального статуса, места работы жители города хотят покупать квас и воду в экологически чистых условиях. Также большинство опрошенных мною людей предложило разместить специальные киоски недалеко от магазинов.
                      Характеристика продукции

                                                                                                                                                       Таблица 2
	Характерные свойства продукции, которые делают её единственной в своём роде.
	Квас - ежедневные поставки, розлив в стерильную тару любого объёма, охлаждён на протяжении всего дня
Вода- естественная очистка, источник за пределами деятельности человека, наличие минеральных веществ

	Соответствие установленным стандартам.
	Квас - проходит санитарно-эпидемиологический анализ на предприятии. Предприятие выдаёт сертификат качества.

Вода - проходит анализ перед розливом в ёмкости.


                 Спрос и рынок сбыта 

                                                                                                                                                                                                                Таблица 4
	География спроса (территория сегментирования).
	Города Чебоксары, Новочебоксарск, районы
Чувашской республики

	География сбыта продукции.
	3 района города

5 оживлённых мест

	Основные потребители продукции.
	Жители города, возраст от 14 до 65 лет.

Количество жителей ~140000 человек,
Семей - 40000

	Основные конкуренты.
	Стационарные киоски при магазинах:

5 звёзд (бульвар Гидростроителей),

Сахарок (Микрорайон Иваново),

Восход (ул. Терешкова),

Сокол  (ул. Жени Крутовой),

№25 (ул. Советская ,11)

Слобода (ул. Винокурова, 121)

	Преимущества выпускаемой продукции (качество, цена, ресурсообеспеченность)
	Квас - цена ниже бутилированной, отпускается в одноразовые стаканчики без учёта их стоимости.

Вода - из подземного источника, отсутствие содержания хлора, примесей образующихся при перекачке по трубам, содержание минеральных полезных для оганизма солей. 


                            География спроса
                                                                                                                                                           Схема 1
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                            Основные потребители
                                                                                                                                                     Схема 2
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КОНСТРУКЦИЯ СТАЦИОНАРНОГО КИОСКА ПО 
ПРОДАЖЕ КВАСА И ВОДЫ.
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                                                     1 м                                            Рисунок 1
РАСЧЁТ ОРИЕНТИРОВОЧНОЙ СЕБЕСТОИМОСТИ ИЗГОТОВЛЕНИЯ СТАЦИОНАРНОГО КИОСКА.

                                                                                                                                                      Таблица 5
	№
	Название материала
	Кол.
	Размер
	Цена 

1 м2
	Стоимость 

Руб.

	1.
	Передняя и задняя стенки
	   6.
	    1х2,2
	500
	   6600

	2.
	Дверь
	   1.
	    1,3х2
	6000
	   6000

	3.
	Ёмкость под жидкость
	   2.
	    3х1,7
	800
	   8160

	                                                    Итог:  С1
	   20760


Производство Скиоска= С1*70% =14532 руб.
Стоимость киоска составит:   Ц1= С1+Скиоска=35292 руб.
   ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН  (Приложение 1)                 Таблица 6
	Объём производства и сбыта кваса и воды полученная с 6 киосков , литр
	                      Квас - 90000
                      Вода - 540000

	Выручка от продаж, полученная 

с 6 киосков руб.
	  Квас - 1080000
  Вода - 540000

	                           Расходы в расчёте на один киоск в месяц, руб.

	Материальные затраты, М3
	                  106750

	Электрозатраты, Э3
	                  187.2

	Амортизационные отчисления, А0
	                  630

	Расходы на оплату труда, Р0п
	                  6000

	Налоговые отчисления, Н0
	                  780

	Пенсионные отчисления, П0
	                  300

	Социальное страхование, Сс
	                  2160

	Прочие расходы (реклама, транспортировка, аренда земельного участка), Здр
	                  2200

	Оплата кредита в размере 123310 руб. на организацию деятельности, Окр
	                  18945.8

	Прибыль после уплаты налогов полученная  с одного киоска руб.
	                  99000

	Прибыль после уплаты налога в расчёте на 6 киосков, руб.
	                   594000


           РАСЧЁТ ТОЧКИ ОКУПАЕМОСТИ

Необходимо рассчитать за какой промежуток времени затраты  по установке киоска, закупку товара и организацию торговли окупятся.

К= Ц1+Ц2+Ц3/(С+Пмесяц) = (35292+5000+106750)/(129510.7+207000)~ 0.4
Вывод: таким образом, стартовый капитал необходимый на открытие собственного дела в размере  147042 руб. окупится через  0,6 месяцев.

               ПЛАН МАРКЕТИНГА
                                  Реклама           
                                   

	Зимой вода, а летом квас -

здоровый образ жизни наш

КЛЮЧ ЗДОРОВЬЯ
Реализует воду и квас
 В ассортименте: свежая артезианская вода, квас от «Букета Чувашии»                   

Вы можете приобрести в наших киосках, а так же заказать с доставкой до квартиры.

Наш адрес______________________________

Принимаем заказы по тел.________________

________________________________________

Доставка бесплатно

	                                                                     Рисунок 2
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                                                                                                                                                      Рисунок 3
                           ОЦЕНКА РИСКА
                                                                                                                                                   Таблица 7
	Возможные источники угрозы
	                               Принимаемые меры



	
	в случае внезапного    возникновения угрозы
	направленные на предотвращение возможной угрозы

	1. Уменьшена величина  сбыта кваса
	Снижение цены, расширение географических границ сбыта продукции.
	Продажа воды, товара заменителя

	2. Несчастный случай, болезнь
	Подготовка персонала
Вызов - 03
	Страхование от несчастного случая, профилактическая прививка, организация отдыха сотрудников

	3. Кражи
	Вызов милиции - 02
	Страхование

	4. Отказ в аренде
	        ---------------
	Запасной проект по продаже в другом помещении


                   РЕЗУЛЬТАТЫ РАБОТЫ

В своей работе я выполнила поставленные перед собой задачи. Проведя маркетинговое исследование, я выявила большое количество желающих приобрести такой напиток, как квас, для того чтобы киоск не простаивал холодное время года, определила продажу такого товара как вода и выбрала оптимальные места расположения точек продажи. Разработала стационарный киоск, дала экономическую оценку принятого решения. Самое главное, по-моему, что я сделала, это заинтересовала предпринимателей в привлечении средств для осуществления, начатого мною дела.

Меня радует уже то, что данная работа многих руководителей различных подразделений заинтересовала. За 2006 г. моя работа отмечена грамотой МУП Водоканал (Приложение ст.14)
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             Приложение
ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ.

           Расчёт себестоимости продажи кваса и воды.
      Для того чтобы понять, будет ли дело выгодным, какова будет прибыль, необходимо провести экономический расчет.

                   Составление спецификации.

                                                                                                    Таблица 1
	№
	Мебель, оборудование, расходные материалы
	      Кол-во
	Цена

	1.
	Кассовый аппарат
	          1
	1500

	2.
	Стол
	          1
	3000

	   3.
	Стул
	          2
	500

	                                     Итого: Ц2
	5000


Вывод: использование спецификации позволит рассчитать затраты на оборудование.

Расчёт себестоимости услуги по продаже кваса и воды.

Вычисление стоимости выпускаемого товара или услуги. (С)

С= Мз+Эз+Ао+Роп+Но+По+Сс+Окр+Здр

1. Материальные затраты, Мз

                                                                                                                                       Таблица 2
	№
	Расходный материал


	Кол-во,

Литр
	Цена,

Руб.

	1.
	Квас
	15000
	90000

	2.
	Вода
	60000
	15000

	3.
	Одноразовая посуда (стаканы)
	7000
	1750

	
	Итого: Ц3
	106750


2. Электрозатраты, Эз
Эз =Ц2 (t1*N1 +t2*N2); руб.
t- Время работы оборудования в месяц (в часах), 

t1- освещение, 120 час.       t2-кассовый аппарат, 360 час.

Ц2 – цена  кВт/час электроэнергии, 2 руб.

N 1  - мощность оборудования, освещение-0.6 квт.час.

N2- кассовый аппарат, 0.06 квт.час.

Эз =2*(120*0.6+360*0.06)= 187.2 руб.

3. Амортизационные отчисления ,Ао

А1 – 10% от стоимости оборудования в месяц

                                                                                                        Таблица 3
	№
	Оборудование, маетриалы
	цена
	А1

	1.
	Кассовый аппарат
	1500
	150

	2.
	Стол
	3000
	300

	3.
	Стул
	500
	50

	                          Итого А1 
	5000
	500


Оборудование окупиться 5000/500=10 месяцев

Ао = А1/количество товара в месяц= 500/75000=0.006 руб. с одного литра проданного товара.  А0=15000х0.006+90000х0.006=630 руб.
4. Расходы на оплату труда, Роп 
Р1-Продавец,  3000 руб.

Р2- Продавец, 3000 руб.

Роп= Р1 +Р2=3000+3000=6000 руб.
5.Налоговые отчисления, Но
Но- 13% от фонда оплаты труда  

Но  = Роп  * 0,13=6000*0.13=780 руб.

6. Пенсионные  отчисления ,По

По =количество рабочих*150=2*150=300 руб.

150 - единый платёж

7.Социальное страхование, Сс

Сс – 36% от фонда оплаты труда

Сс = Роп * 0,36=6000* 0.36=2160 руб.

8.Оплата кредита, Окр 

Если вы взяли кредит в банке, то его необходимо выплачивать. Так если вы взяли кредит суммой Цм сроком на 12 месяцев, то:

Окр  = Ц1+Ц2 +Ц3/12=(35292+5000+106750)/12=12253.5 руб.
9.Другие затраты на реализацию, Здр
В эти затраты входят:

  а) затраты на рекламу

  б) аренда в месяц

Здр = реклама + аренда = 1000 + 1200=2200 руб.

Подсчитаем себестоимость продажи за месяц:

С= Мз+Эз+Ао+Роп+Но+По+Сс+Окр+Здр

Скваса=90000+93.6+315+3000+390+150+1080+6126.75+1100 =102255.35 руб.
Своды=15000+93.6+315+3000+390+150+1080+6126.75+1100=27255.35 руб.
Себестоимость продажи 1 литра кваса составит 
 Сквас/15000=102255.35/15000=6.8 руб. 
Себестоимость продажи 1 литра воды составит

Своды=27255.35/60000=0.45 руб.

                     Прибыль предпринимателя

Теперь для того, чтобы вычислить прибыль предпринимателя в месяц, необходимо из цены розничной Цр которая сложилась в городе вычесть себестоимость продажи 1 литра товара. 

П1 литра кваса=12  - 6.8 = 5.2 руб.
П1 литр воды = 1 - 0.45 = 0.35 руб.
Вывод: таким образом,  в месяц прибыль предпринимателя на продаже кваса и воды составит:

Пмесяц=  5.2*15000+0.35*60000 =99000 руб.

Если предприниматель имеет по городу не один стационарный киоск, а как заложено на листе расположения мест продажи кваса по  карте города, то прибыль предпринимателя составит:

                                                   П = 99000*6 = 594000 руб.  
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